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Kobo lanza nuevos e-readers 
a color y en blanco y negro

FUENTE: TechCrunch
Hace unas semanas, Kobo presentó nuevas versiones 

de sus populares e-readers Libra 2 y Clara, incluyendo 
ediciones a color y una versión monocromática actua-
lizada del Clara. Tras probar estos dispositivos, puedo 
afirmar que, para la mayoría de los usuarios, no hay ra-
zones convincentes para cambiar.

Las ediciones a color, que emplean la última pantalla 
Kaleido 3 de E Ink, aún no alcanzan el nivel de vibran-
cia deseado para disfrutar plenamente de cómics y sitios 
web. Aunque la tecnología ha mejorado respecto a hace 
una década, la reproducción del color sigue siendo insa-
tisfactoria. Los colores se ven apagados y la experiencia 
de lectura de cómics en una pantalla de 6 pulgadas re-
sulta incómoda debido al tamaño reducido del texto y la 
torpeza al hacer zoom.

Sin embargo, debo reconocer que las pantallas a color 
muestran una amplia variedad de tonalidades, aunque 
desaturadas. Esto es cierto tanto para el Clara Colour 
como para el Libra Colour de 7 pulgadas. Aunque la pan-
talla más grande ofrece una ligera mejora en la legibili-
dad, no justifica la compra de una versión a color, ya que 
la capa de color oscurece el contenido en blanco y negro, 
reduciendo el contraste y dificultando la lectura.

Comparando el Clara Colour con el Clara en blanco 
y negro, la versión en color presenta una visibilidad no-
tablemente inferior, afectando negativamente la expe-
riencia de lectura. Por ello, no recomiendo las versiones 
a color a menos que tengas un uso específico donde los 
colores desaturados no sean un problema.

En cuanto al Clara en blanco y negro, se convierte en 
mi recomendación predilecta gracias a su pantalla lige-
ramente mejorada de la serie Carta 1300, que ofrece me-
jor contraste y velocidad de cambio de página. Además, 
es más económico, costando $130 en lugar de $140.

Recomiendo adquirir la funda “sleep cover” de cuero 
sintético, especialmente en color Cayenne Red, para pro-
teger tu dispositivo y utilizarlo como soporte. Aunque las 
mejoras son modestas, el nuevo Clara BW es la opción 
más práctica para la mayoría de los lectores.

T-Mobile Adquiere Negocio de 
UScellular por $4.4 Mil Millones

Los suscriptores de T-Mobile que reciente-
mente experimentaron aumentos en las tarifas 
de sus planes antiguos ahora pueden entender 
mejor hacia dónde se dirige ese dinero: la compa-
ñía está comprando el negocio de retail inalám-
brico del operador regional UScellular.

Este acuerdo, valorado en aproximadamente 
$4.4 mil millones, permitirá a T-Mobile adquirir 
el 30% del espectro y los clientes inalámbricos 
de UScellular, quienes ahora usarán la red de 
T-Mobile como clientes regulares en lugar de en 
modalidad de roaming. Además, los clientes de 
T-Mobile obtendrán acceso completo a la red de 
UScellular.

Una presentación publicada por UScellular 
con su propio anuncio ofrece un desglose de-
tallado del intercambio de espectro. T-Mobile 
obtendrá todo el espectro de 600MHz, 2.5GHz y 
24GHz de UScellular, así como la mayoría de sus 
bandas bajas y medias bajas. UScellular retendrá 
la banda C y algunas frecuencias adicionales de 
banda media.

Las frecuencias de banda media, cruciales 
para la propuesta de 5G de T-Mobile y clave para 
el éxito de su servicio de internet fijo inalámbri-
co, son el aspecto más relevante de este acuerdo.

T-Mobile también adquirirá las tiendas de US-
cellular, mientras que la empresa restante de US-
cellular mantendrá casi 4,400 torres de celulares 
y arrendará a largo plazo al menos 2,015 de ellas 
a T-Mobile. Esta transacción, que ambas empre-
sas esperan concluir a mediados de 2025, incluirá 
la asunción de aproximadamente $2 mil millones 
de deuda de UScellular por parte de T-Mobile.

UScellular, el cuarto mayor operador inalám-
brico en Estados Unidos tras la compra de Sprint 
por parte de T-Mobile en 2020, no compite al mis-
mo nivel que AT&T, Verizon y T-Mobile. Mientras 
T-Mobile reportó ganancias netas de $2.4 mil mi-
llones en el primer trimestre y 121 millones de 
clientes, UScellular reportó $18 millones en in-
gresos netos y menos de 4.1 millones de clien-
tes minoristas. Recientemente, The Wall Street 
Journal informó que T-Mobile y Verizon estaban 
discutiendo cómo dividir UScellular.
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PECORINO IDEAS: Cordero al horno con hierbas
INGREDIENTES:

    1 pierna de cordero (aproximadamente 1.5 kg)
    4 dientes de ajo, picados
    1 cebolla grande, en rodajas
    2 ramas de romero fresco
    2 ramas de tomillo fresco
    1 cucharadita de pimentón dulce
    1 cucharadita de comino molido
    1 cucharadita de sal
    1/2 cucharadita de pimienta negra
    3 cucharadas de aceite de oliva
    1 taza de vino blanco seco
    1 taza de caldo de cordero o de pollo

INSTRUCCIONES:

Precalentar el horno: Precalienta el horno a 
180°C (350°F).

Preparar el cordero: En un bol pequeño, mezcla 
el ajo picado, el pimentón dulce, el comino, la sal, 
la pimienta y el aceite de oliva. Frota esta mezcla 
sobre toda la pierna de cordero, asegurándote de 
cubrir bien la carne.

Marinar: Deja reposar la carne a temperatura 
ambiente durante al menos 30 minutos para que los 
sabores se impregnen.

Preparar la bandeja: Coloca las rodajas de ce-
bolla en el fondo de una bandeja para hornear. Esto 
servirá como cama para el cordero y añadirá sabor.

Añadir las hierbas: Coloca las ramas de romero 
y tomillo sobre las cebollas. Luego, coloca la pierna 
de cordero encima de las cebollas y las hierbas.

Agregar líquidos: Vierte el vino blanco y el caldo 
en la bandeja alrededor del cordero.

Hornear: Cubre la bandeja con papel de aluminio 
y hornea durante 1.5 horas. Luego, retira el papel de 
aluminio y hornea por 30 minutos más o hasta que 
la carne esté dorada y tierna.

Reposar: Una vez cocido, saca el cordero del hor-
no y déjalo reposar durante 10-15 minutos antes de 
cortarlo. Esto permitirá que los jugos se redistribu-
yan y la carne quede más jugosa.

Servir: Sirve el cordero en rodajas acompaña-
do de las cebollas y la salsa de la bandeja. Puedes 
acompañarlo con patatas asadas, una ensalada 
fresca o tu guarnición favorita.
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La Voz que 
Une Pasado y 
Futuro en la 
Comunicación 
Cultural

Nataly Pastoriza, una figura destacada 
en la comunicación y gestión cultural de 
Paraguay, nos comparte sus recuerdos 
de infancia en programas infantiles, su 
experiencia como manager de rock y su 
regreso a los medios de comunicación.  
Actualmente está en la 780 AM y MEGA 
TV, así como en la 1.330 Radio Chaco 
Boreal. En esta entrevista, revela cómo 
la vocación y la pasión por las historias 
y la cultura han guiado su trayectoria, 
y ofrece consejos para los jóvenes que 
desean incursionar en este apasionante 
mundo.

En una entrevis-
ta reveladora, 
Nataly Pasto-
riza nos lleva 
a través de su 

fascinante recorrido en el 
mundo de la comunica-
ción y la gestión cultural. 
Desde sus primeros pasos 
en programas infantiles y 
su adolescencia en Radio 
Cáritas, hasta convertirse 
en la primera mujer ma-
nager de rock en Paraguay, 
Nataly ha sido testigo y 
protagonista de una evolu-
ción constante. Su regreso 
al ámbito cultural tras una 
década en una multinacio-

nal y su continuo traba-
jo en radio y plataformas 
digitales demuestran una 
pasión inquebrantable por 
contar historias y conec-
tar con las personas. Aquí, 
comparte sus recuerdos, 
desafíos, logros y consejos 
para quienes sueñan con 
seguir sus pasos.

Qué recuerdos tienes 
de tu participación en 
programas infantiles y 
de tu adolescencia en ra-
dio Cáritas? 

Los recuerdos más fan-
tásticos, recuerdo a opera-
dores qué eran mis papás 
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Ricardo Buffa(+) Jorge 
Bajak, conocer otros chi-
cos y chicas, expresarme y 
conocer, siempre me sentí 
mut cómoda y feliz. Bella 
época…

¿Cómo influyó tu pa-
dre, Juan Pastoriza, en 
tu decisión de seguir una 
carrera en la comunica-
ción y la gestión cultural?

Influir no sé, era algo 
que nació en mi es voca-
ción, es tratar con perso-
nas, historias, universos de 
colores maravillosos, con 
éxitos y fracasos, es algo 
que realmente amo!!! Co-

municación y gestión!. Lo 
amo!. Es más fuerte que 
yo. 

Después de casi 10 
años trabajando en una 
multinacional, ¿qué te 
motivó a regresar al ám-
bito cultural y de la co-
municación? 

Gracias a conversar con 
músicos amigos, me animé 
a ser manager super em-
pírica y funcionó. Será ge-
nial un día tener mecenas, 
o empresas que apuesten 
al arte, cultura y comuni-
cación.  La libertad es im-
portante para mí. 

¿Cómo aplicaste las 
habilidades adquiridas 
en la multinacional a tu 
carrera en la gestión cul-
tural?

Me sirven hasta hoy, el 
orden, el poder exponer te-
mas, desafíos, metas, mu-
chas cosas. Cómo relacio-
narse con empresas y que 
muchos proyectos quedan 
en el tintero, es cosa de 
tiempo y paciencia. Mucha 
paciencia.

Fuiste la primera mu-
jer manager del rock en 
Paraguay. ¿Qué desafíos 
y logros destacas de esa 
experiencia? 

Sería muy pretencioso 
decir así, no sé, si en los 
años 70 u 80, pero sí, los 
desafíos fueron muchos, 
fue una época genial, tra-
bajando con músicos in-
creíbles, eran familia, mu-
chos siguen brillando, la 
difusión y producción era 
más artesanal. Un mana-
ger hacia todo, todo, orga-
nizar agendas, conciertos, 
eventos, grabaciones, unos 
capos los músicos para 
quienes trabajé. Es más, 
nunca sentí que sea traba-
jo, giras, y más. Era com-
partir y admirar, respetar. 

Hasta hoy mi respeto a 
cada uno de ellos. Ser úni-
ca en esa época, era, sim-
pático, recuerdo reuniones 
siendo la única, y luego 
coincidía con la bella y ta-
lentosa Marcela Lezcano, 
luego trabajamos juntas, 
tuve mis impaces y cosas 
que no funcionaron. Pero 
muchos logros también. 
Fue una gran escuela. 

¿Cómo fue tu expe-
riencia gestionando a 
Alejo Jiménez y su gru-
po de flamenco fusión 
Almandaluz, así como a 
Mike Cardozo con La Se-
creta? 

Respeto y admiración 
a ambos, son muy profe-
sionales, y amigos, her-
manos hoy. Aprendí mu-
cho, muchísimo y ambos 
siguen siendo referentes 
para mi. Con Almandaluz 
fue un proyecto que has-
ta hoy me da satisfacción, 
fue pluricultural, danza, 
pintura en vivo, composi-
ciones originales, arte por 
donde se la viera. Tuvimos 
colaboración con nico-
lasito, con Javier Sacher, 
etc. La Secreta, para mi 
familia, trabaje con Mike 
muy bien, con todo lo que 

Gracias a conversar con músicos 
amigos, me animé a ser manager 
super empírica y funcionó.
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es trabajar con músicos y 
productores de su talla, mi 
respeto siempre. Tuvimos 
colaboraciones increíbles, 
telóneros de  músicos y 
bandas internacionales, 
giras y más. Mi respeto y 
admiración siempre. Mil 
anécdotas. Historias. 

¿Qué te llevó a volver 
a radio Cáritas y cómo ha 
evolucionado tu papel en 
programas de arte, cul-
tura y emprendimiento? 

Aprendiendo, cada día 
es, eso y cáritas es mi ho-
gar. Retomar mi pasión 
con esa emisora es reto-
mar mis comienzos, las 
historias anécdotas y se-
guir algo que está en mi. 
Gracias a Pedro Portillo y 
a Miguel Angel Ortiz que 
creyeron en darme en ese 
momento la oportunidad y 
a todos los que son de esa 
familia. Y la gestión es un 
camino que me encanta 
conocer ciudades, pueblos 
y expresar lo que ellos de-
sean sea visible. 

Has trabajado en va-
rias radios y platafor-
mas como YouTube con 
Asunshow TV. ¿Cuál 
consideras que ha sido tu 
mayor logro en estas ex-
periencias? 

Todos, cada medio, com-
pañeros, experiencias, días 
buenos y malos, la parte téc-
nica, entrevistas, el todo. 

Has recibido el Pre-
mio República y otros 
premios de la región. 
¿Qué significan estos re-
conocimientos para ti y 
tu carrera? 

Compromiso total. Se-
guir escuchando historias, 
y tratar sean visibles. Rea-
les y tangibles. 

¿Cómo crees que 
estos premios han im-
pactado tu trayectoria 
profesional y tus futu-
ras metas?

 Y son momentos, 
ayuda a seguir, enfo-
carme en ser mejor. 
Sumar. 

Actualmente colabo-
ras con amigas los sába-
dos en la 1330 AM. ¿De 
qué trata este proyecto 
y qué esperas lograr con 
él? 

Nuestra Hora, con 4 
amigas, es un programa 
muy especial, mucho cari-
ño, es un programa donde 
somos tal cual, somos las 
mujeres después de los 40. 
Evelyn, Virginia, karina y 
Pau. Sábado con amigas. 
También estoy de madru-
gada los viernes en Mega 
trasnoche de la 780 (Mega 
tv y 780 am 00 hs a 5 am) 
con mi amiga Marian y 
colaboraciones de Ariel, 
Olavo y Gaby es un espacio 
cedido por mi padre quien 
esté en el mismo horario 
pero de lunes a jueves. 

¿Cuáles son tus pla-
nes y objetivos a futuro 
en el ámbito de la comu-
nicación y la gestión cul-
tural? 

Mi mayor sueño es 
llegar a un programa ne-
tamente de entrevistas, 
amo hacerlas a mi esti-
lo, rompiendo estilos y 
hasta hoy, creo que mis 
entrevistados se sienten 
cómodos, y todos me 
piden volver a entrevis-
tarlos. Esto es un día a 
la vez, es ser absolu-
tamente uno. Y sobre 
todo Vocación.

¿Qué consejos darías 
a los jóvenes emprende-
dores que desean incur-
sionar en la gestión cul-
tural y la comunicación? 

Esto es estar, seguir, es 
resistencia, creer en uno, 
muchos quedan por él 
camino, pero si uno está 
seguro, claro que si, nada 
es rápido, y si logras algo 
es actualizarse, y tratar 
de mantenerse. 
Ser fuerte y si 
sentís que 
es lo que 
a m a s 
h a c e r , 

se llega a lo que se pro-
yecta.

 
¿Qué cualidades con-

sideras esenciales para te-
ner éxito en estos campos? 

Perseverar, respetar, 
saber observar y escuchar. 
Paciencia. Sobre todo 
amar la comunicación.
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La clave del éxito: La autoconfianza como motor de transformación personal

Por Julia Fernández

En un mundo en constante movimiento, lleno de 
desafíos y presiones, es común encontrarnos 
atrapados en la trampa de la procrastinación, el 

exceso de trabajo, las adicciones a las redes socia-
les y la falta de ejercicio. Sin embargo, detrás de 
muchos de estos problemas se esconde una causa 
común: la falta de confianza en nosotros mismos.

PROCRASTINACIÓN: EL MIEDO AL FRACASO
Procrastinamos porque no confiamos en nuestra 

capacidad para manejar el estrés o la dificultad de 
una tarea. Este miedo al fracaso nos paraliza, ha-
ciéndonos postergar lo que sabemos que debemos 
hacer. Si confiáramos plenamente en nosotros mis-
mos, simplemente abordaríamos la tarea, enfren-
tando el estrés y las posibles críticas con serenidad.

EXCESO DE TRABAJO: LA ILUSIÓN DEL CONTROL
Trabajamos incansablemente, intentando limpiar 

nuestras listas de tareas y alcanzar una paz que pa-
rece inalcanzable. Esta compulsión surge de la falta 
de confianza en que el trabajo realizado en un día 
es suficiente. Si confiáramos en nuestra capacidad 
para manejar el trabajo futuro, podríamos permitir-
nos descansar y recargar energías.

ADICCIÓN A LAS REDES SOCIALES: 
EL MIEDO A PERDERSE ALGO

La necesidad de revisar constantemente las re-
des sociales es un reflejo de nuestra inseguridad. 
Tememos perder algo importante o enfrentarnos a 
tareas más difíciles. La autoconfianza nos permiti-
ría calmar esos miedos, enfocándonos en nuestras 
prioridades sin distracciones innecesarias.

FALTA DE EJERCICIO: EL MIEDO A LA INCOMODIDAD
A menudo posponemos el ejercicio por miedo a 

la incomodidad que conlleva o a la percepción de 
que nos resta tiempo para otras tareas. Confiar en 
nosotros mismos implica aceptar el malestar ini-
cial y reconocer que el ejercicio es una inversión en 
nuestra salud y bienestar a largo plazo.

ABRUMAR: LA MONTAÑA DE TAREAS
Sentirse abrumado es un signo de desconfianza 

en nuestra capacidad para manejar múltiples res-
ponsabilidades. Si confiáramos en nosotros mismos, 
podríamos abordar una tarea a la vez, sabiendo que 
somos capaces de enfrentar cualquier situación que 
surja.

DESARROLLAR LA AUTOCONFIANZA: 
UN PROCESO INTENCIONAL

La buena noticia es que la autoconfianza se pue-
de desarrollar con práctica y compromiso. Aquí algu-
nos pasos prácticos:

1. Procrastinación: Aborda una tarea a la vez. 
Dedica solo dos minutos si es necesario, y gradual-
mente aumenta el tiempo.

2. Abrumar: Haz una lista de tareas y elige una. 
Confía en que podrás manejar las demás más tarde.

3. Adicciones e impulsos: Aléjate de tus impul-
sos durante tres días. Busca formas saludables de 
manejar el estrés, como la meditación o el ejercicio.

4. Conversaciones difíciles: Haz una lista de 
conversaciones que has estado evitando. Comienza 
con la más fácil y practica confiar en ti mismo para 
navegar la conversación sin sobrepensarlo.

LO QUE ES POSIBLE CON PLENA CONFIANZA
Con plena autoconfianza, la vida se vuelve más 

sencilla y gratificante. Podemos salir de nuestra 
zona de confort, asumir riesgos y actuar con deci-
sión. Podemos elegir nuestras prioridades con el co-
razón y confiar en nuestras elecciones. Esto no solo 
mejora nuestra productividad y bienestar, sino que 
también enriquece nuestras relaciones y nos permi-
te vivir de manera más plena y auténtica.

Desarrollar la autoconfianza es un proceso con-
tinuo que requiere práctica y dedicación. Sin em-
bargo, los beneficios son inmensos. Al confiar en 
nosotros mismos, podemos enfrentar desafíos con 
mayor tranquilidad y eficacia, vivir con menos estrés 
y construir una vida más equilibrada y significativa. 
La clave está en comenzar hoy, dando pequeños pa-
sos hacia una mayor autoconfianza.

Enfrentemos nuestros miedos y dudas con la 
convicción de que somos capaces de manejar cual-
quier cosa que la vida nos presente. Confiemos en 
nosotros mismos y transformemos nuestra vida en 
una experiencia llena de éxito y satisfacción.
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¿Es la inteligencia artificial 
una moda realmente pasajera? 

LOS DATOS SUGIEREN QUE SÍ, CASI NADIE LA UTILIZA

Por David Hernández - 
Computer Hoy

Cuando ChatGPT 
se desveló a fi-
nales de 2022, 
comenzó una 
especie de ca-

rrera tecnológica entre las 
compañías más poderosas 
del mundo para crear su 
propia IA generativa. Sin 
embargo, un nuevo estu-
dio sugiere que muy pocas 
personas hoy día utilizan 
este tipo de herramientas 
basadas en inteligencia 
artificial, entre las que se 
incluyen ChatGPT.

Un reciente estudio 
realizado por el Instituto 
Reuters y la Universidad 
de Oxford pone en duda la 
adopción masiva de la inte-
ligencia artificial generati-
va. A pesar de la impresio-
nante inversión y el bombo 
publicitario que rodea a 
tecnologías como ChatGPT, 
los datos sugieren que su 
uso cotidiano es bastante 
limitado.

PANORAMA ACTUAL 
Para este estudio, los in-

vestigadores encuestaron a 
12.000 personas de países 
como Argentina, Dinamar-
ca, Francia, Japón, Reino 
Unido y Estados Unidos. 
Los resultados fueron re-
veladores: solo un 2 % de 
los encuestados británicos 
utiliza herramientas de IA 
generativa a diario. Este 
hallazgo es significativo, 
considerando el revuelo y la 
expectativa que estas tecno-
logías han generado en los 
últimos años.

Además, el estudio des-
tacó que el interés por la 
inteligencia artificial gene-
rativa es más pronunciado 
entre los jóvenes de 18 a 24 
años. Sin embargo, este en-
tusiasmo no se traduce en 
una adopción diaria y cons-

tante por parte de la pobla-
ción en general.

LA INVERSIÓN Y LA 
ADOPCIÓN

El estudio sugiere un 
desajuste claro entre el in-
terés real de la población 
y las enormes inversiones 
realizadas por las empresas 
tecnológicas en el desarrollo 
de IA generativa. Desde el 
lanzamiento de ChatGPT, 
compañías de todo el mun-
do han destinado recursos 
significativos para desarro-
llar sus propias versiones de 
esta tecnología, pero parece 
que la mayoría de la gente 
aún no la ha incorporado en 
su vida diaria.

Este fenómeno plantea 
preguntas importantes so-
bre el futuro de la IA gene-
rativa. ¿Está el mundo listo 
para adoptar estas tecnolo-
gías a gran escala? ¿O esta-
mos simplemente ante una 
moda pasajera que aún no 
encuentra su lugar en el uso 
cotidiano de las personas?

IMPACTO POSITIVO O 
NEGATIVO DE LA IA 

La encuesta no solo 
abordó la frecuencia de uso 
de la IA generativa, sino 
también las percepciones 
sobre su impacto futuro. La 
mayoría de los encuestados 

espera que la IA generativa 
tenga un gran impacto en 
la sociedad en los próximos 
cinco años. Además, mu-
chos creen que estas tecno-
logías podrían mejorar sig-
nificativamente sus vidas.

Sin embargo, cuando 
se les preguntó sobre si la 
sociedad en general se be-
neficiaría del avance de la 
IA generativa, las respues-
tas fueron más pesimistas. 
Los encuestados mostraron 
más optimismo sobre el uso 
de la IA en campos como la 
ciencia y la atención médi-
ca, pero expresaron preo-
cupaciones sobre su aplica-
ción en el periodismo y las 
noticias.

LA VISIÓN OPTIMISTA
En el lado positivo, 

muchos ven el potencial 
de la IA generativa para 
revolucionar sectores 
clave. En la ciencia, por 
ejemplo, estas tecnologías 
podrían acelerar los des-
cubrimientos y hacer que 
la investigación sea más 
eficiente. En la atención 
médica, la IA generativa 
podría mejorar el diag-
nóstico y tratamiento de 
enfermedades, ofreciendo 
mejores resultados y una 
atención más personali-
zada.

LA VISIÓN PESIMISTA
Por otro lado, el uso de 

la IA generativa en el perio-
dismo y la difusión de no-
ticias genera escepticismo. 
Existe el temor de que la 
automatización de la crea-
ción de contenido pueda 
llevar a una disminución de 
la calidad y la precisión de 
las noticias, así como a una 
pérdida de empleos en el 
sector periodístico.

REFLEXIONES 
FINALES

La inteligencia artificial 
generativa, sin duda, ha 
capturado la imaginación 
de muchos y ha impulsa-
do una ola de inversiones 
y desarrollos tecnológicos. 
Sin embargo, la realidad 
sobre su uso cotidiano pare-
ce ser mucho más modesta 
de lo que se podría esperar. 
Mientras las empresas si-
guen apostando por el fu-
turo de estas tecnologías, la 
adopción por parte del pú-
blico general aún está por 
verse.

Este desajuste entre 
la inversión y la adopción 
plantea una pregunta cru-
cial: ¿es la inteligencia ar-
tificial una moda pasajera, 
o estamos a las puertas de 
una revolución tecnológica 
que simplemente necesita 
más tiempo para asentarse 
en la vida diaria de las per-
sonas?

Solo el tiempo dirá si la 
IA generativa se convertirá 
en una herramienta indis-
pensable en nuestro día a 
día o si, por el contrario, se 
desvanecerá como una ten-
dencia tecnológica más. Por 
ahora, los datos sugieren 
que, aunque prometedora, 
la inteligencia artificial ge-
nerativa aún tiene un largo 
camino por recorrer antes 
de convertirse en una parte 
integral de nuestras vidas.

https://amzn.to/3QXQ4HO
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JÓVENES EMPRENDEDORES: Superando Obstáculos hacia el Éxito
En un entorno desafiante, los jóvenes emprendedores enfrentan múltiples barreras al 
iniciar sus propios negocios. Sin embargo, con el apoyo adecuado y la perseverancia, 
es posible superar estos obstáculos y contribuir significativamente al crecimiento 
económico y social. Este artículo explora las dificultades y las oportunidades 
disponibles para los jóvenes emprendedores, destacando casos de éxito y 
proporcionando consejos prácticos para triunfar en el mundo empresarial.

El espíritu em-
prendedor es 
un motor fun-
damental para 
el crecimiento 

económico y social. Los 
jóvenes, con su energía, 
innovación y nuevas ideas, 
son una fuerza vital para la 
economía. 

Sin embargo, aquellos 
que desean iniciar sus pro-
pios negocios enfrentan 
múltiples obstáculos, es-
pecialmente si provienen 
de entornos desfavoreci-
dos. Este artículo aborda 
los desafíos que los jóvenes 
emprendedores enfrentan 
y las estrategias para su-
perarlos, proporcionando 
una guía práctica para los 
futuros empresarios.

LOS PRINCIPALES 
OBSTÁCULOS

1. Acceso a Financia-
miento

Uno de los mayores de-
safíos para los jóvenes em-
prendedores es el acceso al 
financiamiento. Las insti-
tuciones financieras sue-
len ser reticentes a otorgar 
préstamos a individuos sin 
un historial crediticio sóli-
do o garantías adecuadas. 
Esto es especialmente difí-
cil para aquellos de entor-
nos desfavorecidos, que a 
menudo no tienen acceso 
a recursos financieros ni 
redes de apoyo.

Estrategias de Supe-
ración:

• Capital Semilla: Pro-
gramas gubernamentales 

y organizaciones no guber-
namentales (ONGs) ofre-
cen fondos iniciales que 
no requieren devolución 
inmediata.

• Crowdfunding: Pla-
taformas en línea permi-
ten recaudar fondos de 
una amplia audiencia.

• Microcréditos: Ins-
tituciones especializadas 
en microfinanzas propor-
cionan préstamos peque-
ños a emprendedores sin 
acceso a la banca tradi-
cional.

2. Falta de Experien-
cia y Conocimientos Em-
presariales:

Muchos jóvenes care-
cen de la experiencia y los 
conocimientos necesarios 

para gestionar un negocio 
exitoso. La falta de edu-
cación formal en admi-
nistración de empresas y 
la ausencia de mentores 
pueden ser barreras signi-
ficativas.

Estrategias de Supe-
ración:

• Capacitación y For-
mación: Programas de 
formación y talleres sobre 
emprendimiento.

• Mentorías: Acceso a 
mentores experimentados 
que puedan guiar a los jó-
venes emprendedores.

• Incubadoras y Acele-
radoras: Espacios donde 
los emprendedores pue-
den recibir apoyo técnico y 
comercial.
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JÓVENES EMPRENDEDORES: Superando Obstáculos hacia el Éxito
3. Redes de Contacto 

Limitadas
Las redes de contactos 

son cruciales para el éxito 
empresarial. Sin embargo, 
los jóvenes, especialmente 
aquellos de entornos des-
favorecidos, a menudo no 
tienen acceso a redes pro-
fesionales sólidas.

Estrategias de Supe-
ración:

• Eventos de Networ-
king: Participar en eventos 
y conferencias para cono-
cer a otros emprendedores 
y posibles inversores.

• Asociaciones de Em-
prendedores: Unirse a 
grupos y asociaciones que 
fomentan el networking y 
la colaboración.

• Plataformas en Línea: 
Utilizar redes sociales pro-
fesionales como LinkedIn 
para construir y expandir 
redes de contactos.

Casos de Éxito Inspi-
radores

Maria López: De la 
Cocina Familiar a un Ne-

gocio en Expansión
Maria López, de 23 

años, creció en una co-
munidad rural con acceso 
limitado a recursos. Con 
una pasión por la repos-
tería, comenzó vendiendo 
pasteles desde su casa. Sin 
acceso a financiamiento 
formal, utilizó sus ahorros 
y pequeños préstamos de 
familiares para comprar 
ingredientes y equipos 
básicos. A través de redes 
sociales y boca a boca, su 
negocio creció. Hoy, Maria 
dirige una pastelería exito-
sa y emplea a varias perso-
nas de su comunidad.

Claves del Éxito:
• Aprovechar recursos 

locales y apoyo familiar.
• Utilizar plataformas 

digitales para promoción 
y ventas.

• Reinvertir ganancias 
en el crecimiento del ne-
gocio.

Javier Gómez: Inno-
vación en Tecnología Sos-
tenible

Javier Gómez, de 26 

años, siempre tuvo un in-
terés en la tecnología y la 
sostenibilidad. Tras gra-
duarse en ingeniería, de-
sarrolló un dispositivo que 
aprovecha la energía solar 
para cargar dispositivos 
móviles. Inicialmente, en-
frentó dificultades para 
financiar su proyecto, pero 
logró obtener un micro-
crédito y el apoyo de una 
incubadora de empresas. 

Hoy, su empresa suminis-
tra dispositivos a comuni-
dades rurales sin acceso a 
electricidad.

Claves del Éxito:
• Innovar en un área 

con demanda creciente.
• Buscar apoyo de in-

cubadoras y programas de 
financiamiento.

• Focalizarse en merca-
dos desatendidos.
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Identifica tu Pasión y Mercado: Encuentra una 
idea de negocio que te apasione y tenga un merca-
do potencial.
Elabora un Plan de Negocios: Un plan bien estruc-
turado es esencial para guiar tu negocio y atraer 
inversores.
Educa y Capacítate: Participa en cursos y talleres 
sobre emprendimiento y administración de empre-
sas.
Busca Mentores: Encuentra personas con experien-
cia que puedan guiarte y aconsejarte.
Utiliza la Tecnología: Aprovecha las herramientas 
digitales para promover y gestionar tu negocio.
No Temas al Fracaso: Aprende de los errores y uti-
lízalos como oportunidades para crecer y mejorar.
Construye una Red de Contactos: Participa en 
eventos de networking y utiliza plataformas en lí-
nea para expandir tus conexiones.
Gestiona Bien tus Finanzas: Mantén un control ri-
guroso de tus ingresos y gastos, y busca asesora-
miento financiero si es necesario.

RECURSOS DISPONIBLES
Programas Gubernamentales y ONG:
Mesa de Capital Semilla Gubernamental: Ofrece 
fondos iniciales para emprendedores.
Programa de Fomento a la Cultura Emprendedo-

ra: Apoyo técnico y financiero para nuevos negocios.
Fundación Paraguaya: Proporciona microcréditos y 
capacitación.

PLATAFORMAS DE CROWDFUNDING:
Kickstarter: Ideal para proyectos creativos y tec-
nológicos.
Indiegogo: Plataforma flexible para diversos tipos 
de proyectos.
Patreon: Para creadores de contenido y artistas.

INCUBADORAS Y ACELERADORAS:
Koga Impact Lab: Incubadora que apoya proyectos 
de impacto social.
Incubadora de Empresas de la Universidad Nacio-
nal de Asunción: Proporciona recursos y asesoría 
para startups.

El camino del emprendimiento está lleno de de-
safíos, pero también de oportunidades. Los jóvenes 
emprendedores, especialmente aquellos de entor-
nos desfavorecidos, pueden superar estos obstácu-
los con la combinación adecuada de perseverancia, 
educación, y apoyo financiero y técnico. Los casos 
de éxito demuestran que, con la estrategia correcta, 
es posible no solo iniciar un negocio, sino también 
contribuir significativamente al desarrollo econó-
mico y social de sus comunidades.

Consejos Prácticos para Jóvenes Emprendedores

Los avisos contienen un enlace de afiliado, lo que significa que ganaremos una comisión si compra a través de él. Los ingresos de los afiliados ayudan a respaldar todo nuestro contenido gratuito,

https://go.hotmart.com/B92989371J
https://go.hotmart.com/B90871426Q?dp=1
https://go.hotmart.com/G92217165A
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https://amzn.to/4awG1QM
https://www.instagram.com/estilomyrian?igsh=dTh5Z2l2NHBhejMz
https://radio.conexionparaguay.com/
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836 RESTÓ836 RESTÓ
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Ubicado en el corazón de Asunción, “836 Restó” del TRYP by Wyndham redefine la 
hospitalidad con una propuesta culinaria que celebra la libertad creativa. Con su 
ambiente chic y estilo urbano, este restaurante no solo atrae a los huéspedes del 
hotel, sino también a los amantes de la buena mesa que buscan una experiencia 

gastronómica internacional.

Símbolo de Libertad Creativa 
en el Mundo Gourmet

En la vibrante ciudad de 
Asunción, un nuevo es-
tablecimiento está cam-
biando el panorama culi-
nario: “836 Restó”, la joya 

gastronómica del TRYP by Wynd-
ham. Este restaurante se destaca no 
solo por su estratégica ubicación en 
el eje corporativo y hotelero de la ca-
pital, sino también por su innovador 
enfoque en la cocina internacional, 
guiado por los talentos de los chefs 
José Torrijos y María Salinas.

UNA EXPERIENCIA 
CULINARIA INTERNACIONAL

“836 Restó” es más que un simple 
restaurante; es un símbolo de liber-
tad creativa. Su menú, cuidadosa-
mente diseñado, ofrece una variedad 
de platos que invitan a un viaje por 
los sabores del mundo. Este enfo-
que se refleja en la diversidad de su 
oferta, desde los Spaghetti Calamar 
hasta el T-bone de lechón y el fres-
co ceviche, cada plato es una obra de 
arte culinaria que desafía las expec-
tativas tradicionales.

El nombre “836” proviene del nú-
mero del edificio que alberga el res-
taurante, una elección que subraya 
su conexión con la estructura y el en-
torno que lo rodea. Esta conexión es 
palpable en cada rincón del estable-
cimiento, donde el diseño moderno 
se combina con un ambiente acoge-
dor para crear un espacio ideal tanto 
para una cena íntima como para una 
celebración social.

UN OASIS EN EL CORAZÓN DE 
ASUNCIÓN

Ubicado en la intersección de la 
Avenida San Martin y Teniente Vera, 
“836 Restó” se beneficia de una ubi-
cación privilegiada que facilita a los 
visitantes explorar la ciudad, hacer 
compras y disfrutar de la vibrante vida 
nocturna de Asunción. El restaurante 
tiene capacidad para 100 comensales, 

ofreciendo un refugio elegante y có-
modo en medio del bullicio urbano.

El ambiente del restaurante es un 
reflejo de su filosofía: chic, urbano y 
moderno. Cada detalle está pensado 
para proporcionar una experiencia 
única, desde la decoración hasta la 
selección musical. Este enfoque in-
tegral crea un entorno donde los co-
mensales pueden relajarse y disfru-
tar de su comida en un ambiente que 
es tanto sofisticado como accesible.

LIDERAZGO CULINARIO DE 
EXCELENCIA

El éxito de “836 Restó” se debe en 
gran parte a la visión y el talento de 
sus copropietarios y chefs, José To-
rrijos y María Salinas. Con un pro-
fundo compromiso con la excelencia 
culinaria, han creado un menú que 
no solo satisface, sino que también 
sorprende y deleita. Ofrecen un 
menú a la carta, un menú ejecutivo, 
especialidades del chef y un desayu-
no buffet que reflejan su dedicación 
a la calidad y la innovación.

La carta de vinos es otra de las 
joyas de “836 Restó”. Con una selec-
ción cuidadosamente curada para 
complementar los platos, cada vino 
es elegido para realzar los sabores 
y proporcionar una experiencia de 
maridaje perfecta. Esto convier-
te cada comida en una experiencia 
completa, donde cada elemento, 
desde el plato principal hasta la be-
bida, está pensado para ofrecer el 
máximo disfrute.

MÁS ALLÁ DEL MENÚ
“836 Restó” no solo se enfoca 

en la experiencia gastronómica in-
dividual, sino que también ofrece 
servicios para eventos sociales y 
corporativos. Desde baby showers y 
cumpleaños hasta bodas y eventos 
corporativos, el restaurante está pre-
parado para proporcionar un entor-
no elegante y una cocina excepcional 
que harán de cualquier evento una 
ocasión memorable.

CONÉCTATE CON “836 RESTÓ”
Para aquellos interesados en ex-

perimentar esta fusión de creativi-
dad culinaria y hospitalidad, las re-
servas pueden realizarse llamando al 
0972 656 565. Además, “836 Restó” 
está presente en las redes sociales 
bajo el handle @836resto, donde los 
visitantes pueden mantenerse al día 
con las últimas novedades, eventos y 
ofertas especiales.

“836 Restó” es una adición bien-
venida al panorama gastronómico 
de Asunción. Con su enfoque en la 
libertad creativa, su ambiente sofis-
ticado y su compromiso con la exce-
lencia culinaria, promete convertirse 
en un destino favorito para locales y 
visitantes por igual. Ven y descubre 
por qué “836 Restó” es mucho más 
que un restaurante; es una experien-
cia que celebra la riqueza y diversi-
dad de la cocina internacional en un 
entorno incomparable.

Por Nancy Ocampo
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Los avisos contienen un enlace de afiliado, lo que significa que ganaremos una comisión si compra a través de él. Los ingresos de los afiliados ayudan a respaldar todo nuestro contenido gratuito,

https://go.hotmart.com/J91855454I
https://go.hotmart.com/I91855554S
https://go.hotmart.com/Q92342266S
https://go.hotmart.com/U93048487V
https://go.hotmart.com/E93049967D


- 19MAYO 2024 - NRO. 2

VIRTUANEX MAGAZINE

Tolerancia cero con el mal servicio
LA CLAVE DEL ÉXITO EMPRESARIAL

En el competiti-
vo mercado ac-
tual, la calidad 
del servicio al 
cliente es un di-

ferenciador clave que pue-
de determinar el éxito o el 
fracaso de una empresa. 

La implementación de 
una política de tolerancia 
cero con el mal servicio 
no es solo una estrategia 
efectiva, sino una necesi-
dad imperativa para cual-
quier negocio que aspire a 
prosperar y crecer. A con-
tinuación, exploramos las 
razones detrás de esta po-
lítica y las estrategias para 
llevarla a cabo de manera 
efectiva.

IMPORTANCIA
El servicio al cliente no 

es solo una interacción, 
sino una experiencia que 
define la percepción de los 

Adoptar una política de tolerancia cero con el mal servicio es esencial para 
cualquier empresa que desee prosperar en el competitivo mercado actual. 
Este artículo explora estrategias para mejorar la calidad del servicio, 
desde la capacitación del personal hasta la implementación de sistemas de 
retroalimentación efectivos, y cómo estas prácticas pueden transformar la relación 
con los clientes y asegurar su fidelidad a largo plazo.

clientes sobre una empre-
sa. Un mal servicio puede 
no solo alejar a los clientes 
actuales, sino también di-
suadir a potenciales nue-
vos clientes, dañando la 
reputación de la empresa. 
En contraste, un servicio 
excelente puede generar 
lealtad, recomendaciones 
positivas y, en última ins-
tancia, un aumento en las 
ventas y la rentabilidad.

ESTRATEGIAS PARA 
IMPLEMENTAR

1. Capacitación Conti-
nua del Personal

La capacitación del 
personal es el pilar funda-
mental para garantizar un 
servicio de calidad. Esta 
capacitación debe ser con-
tinua y adaptarse a las ne-
cesidades cambiantes del 
mercado y de los clientes. 
Los empleados deben es-

tar bien informados sobre 
los productos y servicios 
de la empresa, así como 
sobre las mejores prácti-
cas de atención al cliente. 
Además, deben desarrollar 
habilidades blandas como 
la empatía, la paciencia 
y la capacidad de resol-
ver problemas de manera 
efectiva.

2. Cultura Organi-
zacional Orientada al 
Cliente

La cultura organiza-
cional debe reflejar un 
compromiso inquebranta-
ble con la satisfacción del 
cliente. Esto implica que 
todos los niveles de la em-
presa, desde la alta direc-
ción hasta los empleados 
de primera línea, compar-
tan la visión de proporcio-
nar un servicio excepcio-
nal. Fomentar una cultura 

donde se valoren y reco-
nozcan los esfuerzos por 
brindar un excelente servi-
cio al cliente puede moti-
var al personal a mantener 
altos estándares.

3.	 Sistemas de Re-
troalimentación Efectivos

Implementar sistemas 
de retroalimentación efec-
tivos es crucial para iden-
tificar áreas de mejora y 
reconocer los logros. Las 
encuestas de satisfacción 
del cliente, las evaluacio-
nes periódicas y los cana-
les abiertos para recibir 
comentarios permiten a la 
empresa responder de ma-
nera proactiva a las preo-
cupaciones de los clientes. 
La retroalimentación no 
solo debe ser recogida, sino 
también analizada y utili-
zada para realizar ajustes y 
mejoras continuas.
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4. Resolución Rápida 
y Eficaz de Problemas

Uno de los aspectos 
más críticos de un buen 
servicio al cliente es la ca-
pacidad de resolver pro-
blemas de manera rápida y 
eficaz. Los clientes valoran 
cuando sus problemas son 
atendidos de inmediato y 
con una actitud positiva. 
Las empresas deben esta-
blecer procedimientos cla-
ros para la gestión de que-
jas y capacitar al personal 
para manejar situaciones 

difíciles con profesionalis-
mo y empatía.

5. Inversión en Tecno-
logía

La tecnología puede ser 
un aliado poderoso en la 
mejora del servicio al clien-
te. Herramientas como 
los sistemas de gestión de 
relaciones con los clientes 
(CRM), los chatbots y las 
plataformas de servicio 
multicanal pueden agilizar 
las interacciones y ofrecer 
un servicio más personali-

zado. Invertir en tecnología 
no solo mejora la eficiencia, 
sino que también puede 
proporcionar datos valio-
sos para entender mejor las 
necesidades y preferencias 
de los clientes.

6. Medición y Análisis 
de Desempeño

Medir y analizar el 
desempeño del servicio 
al cliente es esencial para 
asegurar la mejora conti-
nua. Los indicadores cla-
ve de rendimiento (KPI), 
como el tiempo de res-
puesta, la tasa de resolu-
ción en el primer contacto 
y la satisfacción del cliente, 
deben ser monitoreados 
regularmente. Estos datos 
proporcionan una visión 
clara de qué tan bien se 
están cumpliendo los obje-
tivos de servicio y dónde se 
necesitan mejoras.

BENEFICIOS
1. Fidelización de 

Clientes
Un servicio excepcio-

nal crea clientes leales que 
no solo regresan, sino que 
también recomiendan la 
empresa a otros. La lealtad 

del cliente es un activo in-
valuable que puede generar 
ingresos recurrentes y re-
ducir los costos de adquisi-
ción de nuevos clientes.

2. Reputación Positiva
Una empresa conocida 

por su excelente servicio 
al cliente construye una 
reputación positiva en el 
mercado. Esta reputación 
no solo atrae a nuevos 
clientes, sino que también 
puede atraer a talentos 
que desean trabajar en un 
entorno que valora la exce-
lencia y el compromiso.

3. Ventaja Competitiva
En un mercado satura-

do, una política de toleran-
cia cero con el mal servicio 
puede ser el diferenciador 
clave que destaque a una 
empresa sobre sus compe-
tidores. Los clientes están 
dispuestos a pagar más 
por un servicio superior, 
lo que puede traducirse en 
un aumento de ingresos y 
participación de mercado.

4. Mejora Continua
Adoptar una política 

de tolerancia cero con el 
mal servicio impulsa a la 
empresa a buscar conti-
nuamente formas de me-
jorar. Este ciclo de mejora 
continua no solo optimiza 
el servicio al cliente, sino 
que también puede inspi-
rar innovaciones en otros 
aspectos del negocio.

Adoptar una política de 
tolerancia cero con el mal 
servicio es más que una es-
trategia; es un compromiso 
con la excelencia que puede 
transformar radicalmente 
una empresa. A través de 
la capacitación continua, 
la creación de una cultura 
orientada al cliente, la im-
plementación de sistemas 
de retroalimentación, la 
rápida resolución de pro-
blemas y la inversión en 
tecnología, las empresas 
pueden garantizar un ser-
vicio de calidad que no solo 
satisfaga, sino que deleite 
a sus clientes. En última 
instancia, esta dedicación 
al servicio al cliente no solo 
mejora la satisfacción y la 
lealtad del cliente, sino que 
también impulsa el éxito 
empresarial.

Adoptar una política de tolerancia cero con el mal 
servicio es más que una estrategia; es un compromiso 
con la excelencia que puede transformar radicalmente 
una empresa.

https://go.hotmart.com/H93482294I?dp=1
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“FAKE IT UNTIL YOU MAKE IT”
La expresión “Fake it 
until you make it” se 
ha convertido en un 
mantra popular en el 
mundo empresarial y del 
desarrollo personal. Esta 
frase sugiere que actuar 
con confianza y adoptar 
comportamientos de éxito 
puede eventualmente llevar 
a una persona a alcanzar 
sus metas. Aunque ofrece 
beneficios como el aumento 
de la confianza y la apertura 
de oportunidades, también 
enfrenta críticas por 
fomentar la deshonestidad y 
generar estrés.

LA CONTROVERSIA DE FINGIR PARA TRIUNFAR

La expresión “Fake it until 
you make it” ha ganado 
popularidad en los últi-
mos años, especialmente 
en el ámbito empresarial 

y de desarrollo personal. Literal-
mente traducida como “Finge has-
ta que lo logres”, esta frase se ha 
convertido en un mantra para mu-
chos que buscan alcanzar el éxito, 
pero también ha generado debates 
sobre su validez y ética.

ORIGEN Y SIGNIFICADO
El origen exacto de “Fake it until 

you make it” es incierto, pero su uso 
se ha registrado desde la década de 
1970 en el contexto de la autoayuda 
y el coaching motivacional. La idea 
central es que, al actuar con con-
fianza y adoptar comportamientos 
de éxito, una persona eventualmen-
te logrará convertirse en lo que pre-
tende ser. Este enfoque sugiere que 
la mentalidad y la actitud positiva 
pueden influir en el rendimiento y 
las oportunidades.

APLICACIONES Y EJEMPLOS
En el mundo empresarial, mu-

chos emprendedores y profesionales 
han adoptado este mantra. Por ejem-
plo, alguien que aspira a ser un líder 
puede empezar a comportarse como 
tal, mostrando confianza, tomando 
decisiones audaces y asumiendo res-

ponsabilidades, incluso si aún no se 
siente completamente preparado. 
La teoría es que, con el tiempo, estas 
acciones y comportamientos se con-
vertirán en una segunda naturaleza y 
el individuo finalmente alcanzará la 
competencia real.

VENTAJAS Y BENEFICIOS
1. Aumento de la Confianza: 

Adoptar una actitud de confianza 
puede ayudar a superar el síndro-
me del impostor, una condición en 

la que las personas dudan de sus 
habilidades y temen ser descubier-
tas como “fraudes”.

2. Oportunidades: Actuar con 
seguridad y asertividad puede abrir 
puertas y generar oportunidades 
que de otro modo no estarían dis-
ponibles.

3. Motivación: Este enfoque 
puede motivar a las personas a sa-
lir de su zona de confort y enfrentar 
nuevos desafíos.

CRÍTICAS Y RIESGOS
1. Falta de Autenticidad: Al-

gunos críticos argumentan que 
“Fake it until you make it” fomen-
ta la deshonestidad y la falta de 
autenticidad. Pretender ser algo 
que no se es puede ser visto como 
engañoso.

2. Estrés y Ansiedad: Fingir 
constantemente puede generar al-
tos niveles de estrés y ansiedad, ya 
que la persona siente la presión de 
mantener una fachada.

3.	 Ética y Responsabilidad: 
En algunos casos, fingir compe-
tencia en áreas críticas puede ser 
irresponsable e incluso peligroso. 
Por ejemplo, un médico o inge-
niero que finge habilidades que no 
posee puede poner en riesgo la vida 
de otros.

“Fake it until you make it” es 
una frase que refleja una estrategia 
utilizada por muchos para alcanzar 
el éxito y la confianza. Si bien pue-
de ofrecer beneficios significativos, 
también es importante reconocer 
sus limitaciones y riesgos. La au-
tenticidad, la preparación y la ética 
no deben ser sacrificadas en el ca-
mino hacia el éxito.
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Es un destino atractivo para 
los “Nómadas Digitales”

PARAGUAY

En la era digital, la 
libertad de tra-
bajar desde cual-
quier lugar del 
mundo ha lleva-

do al auge de los “nómadas 
digitales”. Estos profesiona-
les, que dependen de la tec-
nología para realizar su tra-
bajo, buscan destinos que 
ofrezcan una combinación 
de conectividad, costos de 
vida accesibles y una buena 
calidad de vida. 

Paraguay, aunque a me-
nudo pasado por alto, se 
está posicionando como un 
destino atractivo para este 
grupo creciente de traba-
jadores. A continuación, 
exploramos las diversas 
ventajas que este país suda-
mericano ofrece a los nóma-
das digitales.

COSTO DE VIDA 
ACCESIBLE

Una de las principales 
razones por las que Pa-

raguay está captando la 
atención de los nómadas 
digitales es su bajo costo de 
vida. En comparación con 
muchos otros países lati-
noamericanos y, especial-
mente, con destinos euro-
peos o norteamericanos, 
Paraguay ofrece una vida 
cómoda a precios signifi-
cativamente más bajos. El 
alquiler de un apartamen-
to en Asunción, la capital, 
puede ser muy asequible, 
y los costos diarios de ali-
mentación y transporte 
también son bajos. Esta 
ventaja económica permi-
te a los nómadas digitales 
ahorrar dinero o destinar 
más recursos a explorar el 
país y sus alrededores.

INFRAESTRUCTURA 
TECNOLÓGICA 

Para los nómadas digi-
tales, una conexión a In-
ternet rápida y confiable 
es esencial. Paraguay ha 

realizado inversiones sig-
nificativas en su infraes-
tructura tecnológica en los 
últimos años. Asunción y 
otras ciudades importan-
tes cuentan con acceso a 
Internet de alta velocidad, 
y hay una creciente dispo-
nibilidad de espacios de 
coworking y cafés con Wi-
Fi gratuito, lo cual es ideal 
para aquellos que prefie-
ren trabajar fuera de casa. 
Además, los operadores de 
telecomunicaciones están 
mejorando continuamente 
sus servicios, lo que ase-
gura una conectividad es-
table en la mayoría de las 
áreas urbanas.

AMBIENTE 
FAVORABLE

Paraguay ha imple-
mentado varias políticas 
para atraer inversiones 
extranjeras y facilitar la 
creación de empresas. Las 
tasas impositivas son rela-

tivamente bajas y el pro-
ceso para registrar un ne-
gocio es bastante sencillo. 
Para los nómadas digitales 
que buscan establecer su 
propia empresa o trabajar 
como freelancers, este am-
biente empresarial favo-
rable es un gran atractivo. 
Además, el país ofrece pro-
gramas de residencia acce-
sibles para extranjeros, lo 
que facilita la estancia a 
largo plazo.

CULTURA Y CALIDAD 
DE VIDA

La calidad de vida en 
Paraguay es otro punto a 
favor. Los paraguayos son 
conocidos por su hospita-
lidad y amabilidad, lo que 
hace que los extranjeros 
se sientan bienvenidos. La 
vida en Paraguay puede 
ser tranquila y relajada, 
especialmente fuera de las 
grandes ciudades. La cul-
tura local es rica y diversa, 
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con una mezcla de influen-
cias indígenas y europeas, 
y la gastronomía ofrece 
platos únicos y deliciosos.

El clima en Paraguay es 
subtropical, con veranos 
calurosos e inviernos sua-
ves, lo que permite disfru-
tar de actividades al aire 
libre durante todo el año. 
Los nómadas digitales 
pueden explorar los nume-
rosos parques nacionales, 
ríos y reservas naturales 
del país, y participar en ac-
tividades como senderis-
mo, pesca y paseos en bote.

UBICACIÓN 
ESTRATÉGICA

Paraguay se encuentra 
en el corazón de América 
del Sur, lo que lo convierte 
en una base ideal para ex-
plorar otros países del con-
tinente. Con fronteras con 
Argentina, Brasil y Bolivia, 
es fácil viajar a destinos 
turísticos populares en la 
región. Además, los vue-
los internacionales desde 
Asunción conectan bien 
con otras partes del mun-
do, lo que facilita los viajes 
internacionales cuando 
sea necesario.

COMUNIDAD Y 
REDES DE APOYO

La creciente comu-
nidad de expatriados en 
Paraguay es otra ventaja 
importante. Hay una red 
activa de extranjeros que 
se apoyan mutuamente, 
compartiendo informa-
ción y consejos sobre cómo 
adaptarse a la vida en el 
país. Esta comunidad pue-
de ser un recurso valioso 
para los nómadas digitales 

que buscan establecerse en 
Paraguay, ofreciendo una 
red social y profesional 
desde el primer día.

OPORTUNIDADES DE 
CRECIMIENTO 

Paraguay también ofre-
ce oportunidades únicas 
para el crecimiento y desa-
rrollo profesional. Con una 
economía en crecimiento y 
una demanda de servicios 
digitales y tecnológicos, los 

nómadas digitales pueden 
encontrar oportunidades 
para colaborar con empre-
sas locales, iniciar proyec-
tos innovadores o incluso 
expandir sus propias em-
presas. Además, la posición 
de Paraguay en el mercado 
sudamericano puede abrir 
puertas a nuevas conexio-
nes y mercados.

A pesar de sus muchas 
ventajas, es importante que 
los nómadas digitales tam-
bién consideren algunos 
desafíos. El idioma prin-
cipal es el español, por lo 
que tener un conocimiento 
básico del idioma puede ser 
crucial para una integración 
exitosa. Además, mientras 
que las ciudades principales 
tienen una buena infraes-
tructura, las áreas rurales 
pueden carecer de algunos 
servicios esenciales.

En resumen, Paraguay 
ofrece una combinación 
única de ventajas que lo 
hacen un destino atractivo 
para los nómadas digita-
les. Su bajo costo de vida, 
creciente infraestructura 
tecnológica, ambiente em-
presarial favorable, calidad 
de vida, ubicación estraté-
gica y comunidad de expa-
triados lo convierten en un 
lugar ideal para trabajar y 
vivir. Para aquellos que bus-
can una nueva aventura en 
un destino emergente, Pa-
raguay puede ser la opción 
perfecta.

Asunción y otras ciudades importantes cuentan 
con acceso a Internet de alta velocidad, y hay una 
creciente disponibilidad de espacios de coworking y 
cafés con Wi-Fi gratuito, lo cual es ideal para aquellos 
que prefieren trabajar fuera de casa. 

El clima en 
Paraguay 
es 
subtropical, 
con 
veranos 
calurosos 
e inviernos 
suaves, 
lo que 
permite 
disfrutar de 
actividades 
al aire libre 
durante 
todo el 
año. 

https://radiocafe.com.py/
http://radiogpt.com.py/
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MARKETING EN REDES SOCIALES

Las Herramientas y Técnicas 
para los Emprendedores
El marketing en redes sociales es esencial para que los emprendedores construyan 
su marca, lleguen a su público objetivo y generen ventas. Este artículo explora 
las herramientas y técnicas más efectivas para maximizar el impacto de tus 
campañas en redes sociales. Desde la creación de contenido atractivo hasta el uso 
de analíticas avanzadas, descubre cómo aprovechar al máximo plataformas como 
Facebook, Instagram, Twitter y LinkedIn.

En la era digi-
tal, las redes 
sociales se han 
convertido en 
una herramien-

ta fundamental para los 
emprendedores que bus-
can construir su marca y 
conectarse con su público 
objetivo. 

Con miles de millo-
nes de usuarios activos en 
plataformas como Face-
book, Instagram, Twitter y 
LinkedIn, el marketing en 
redes sociales ofrece una 
oportunidad única para 
llegar a una audiencia glo-
bal de manera efectiva y 
económica. Sin embargo, 

para maximizar el impacto 
de tus campañas, es cru-
cial utilizar las herramien-
tas adecuadas y aplicar las 
técnicas más efectivas. En 
este artículo, exploramos 
las estrategias esenciales y 
las herramientas que pue-
den ayudarte a triunfar en 
el marketing de redes so-
ciales.

1. Creación de Conte-
nido Atractivo

El contenido es el rey 
en las redes sociales. Crear 
contenido atractivo y re-
levante es fundamental 
para captar la atención de 
tu audiencia y fomentar la 
interacción.

• Conoce a tu Audien-
cia: Comprender quién 
es tu público objetivo es 
el primer paso. Utiliza 
herramientas de análisis 
para obtener información 
demográfica y de compor-
tamiento que te ayude a 
crear contenido que resue-
ne con ellos.
• Diversifica el Conteni-
do: Publica una mezcla 
de contenido, incluyendo 
imágenes, videos, info-
grafías, blogs y stories. El 
contenido visual tiende a 
generar más engagement, 
así que asegúrate de in-
cluir elementos gráficos 
atractivos.

• Calendario de Conteni-
dos: Planifica y programa 
tus publicaciones con an-
telación utilizando herra-
mientas como Hootsuite 
o Buffer. Esto te permite 
mantener una presencia 
constante y coherente en 
todas las plataformas.

2. Publicidad en Re-
des Sociales

La publicidad en redes 
sociales es una manera efi-
caz de aumentar la visibili-
dad de tu marca y llegar a 
nuevos clientes.
• Anuncios Segmenta-
dos: Utiliza las opciones 
de segmentación avanzada 
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que ofrecen plataformas 
como Facebook Ads e Ins-
tagram Ads para dirigirte 
a audiencias específicas 
basadas en demografía, in-
tereses y comportamiento.
• Retargeting: Imple-
menta campañas de re-
targeting para alcanzar a 
usuarios que ya han in-
teractuado con tu marca. 
Esto puede aumentar sig-
nificativamente las tasas 
de conversión al mantener 
tu marca en la mente de 
los consumidores.
• Análisis y Optimiza-
ción: Monitorea el ren-
dimiento de tus anuncios 
utilizando herramien-
tas analíticas integradas. 
Ajusta tus campañas ba-
sándote en métricas como 
el costo por clic (CPC), la 
tasa de conversión y el re-
torno de inversión (ROI).

3. Engagement y Ges-
tión de Comunidad

Construir una comuni-
dad leal y comprometida 
es clave para el éxito en las 
redes sociales.
• Interacción Activa: 
Responde a los comenta-
rios, mensajes y mencio-
nes de tus seguidores. La 

interacción activa muestra 
que valoras a tu audiencia 
y fomenta una relación 
más cercana.
• Contenido Generado 
por Usuarios: Fomenta 
a tus seguidores a crear y 
compartir contenido rela-
cionado con tu marca. Esto 
no solo aumenta la auten-
ticidad, sino que también 
amplía tu alcance.
• Concursos y Sorteos: 
Organiza concursos y sor-
teos para incentivar la 
participación y aumentar 
la visibilidad de tu marca. 

Asegúrate de seguir las di-
rectrices de cada platafor-
ma para evitar sanciones.

4. Herramientas de 
Análisis y Monitoreo

El análisis y monitoreo 
constante son esenciales 
para evaluar el éxito de tus 
campañas y realizar mejo-
ras continuas.
• Google Analytics: Uti-
liza Google Analytics para 
rastrear el tráfico genera-
do desde las redes sociales 
a tu sitio web. Esto te pro-
porciona una visión clara 
de cómo las redes sociales 
contribuyen a tus objetivos 
de negocio.
• Social Media Analytics: 
Plataformas como Sprout 
Social y HubSpot ofrecen 
análisis detallados de ren-
dimiento, ayudándote a 
entender qué tipo de con-
tenido resuena más con tu 
audiencia.
• Monitorización de Mar-
ca: Utiliza herramientas 
como Mention o Brand24 
para monitorear mencio-
nes de tu marca en redes 
sociales. Esto te ayuda a 
gestionar tu reputación en 
línea y a responder rápi-
damente a comentarios y 

críticas.

5. Estrategias de Con-
tenido Específicas para 
Plataformas

Cada red social tiene 
sus propias características 
y mejores prácticas. Aquí 
te mostramos cómo adap-
tar tu estrategia a algunas 
de las plataformas más po-
pulares:
• Facebook: Aprovecha 
los grupos de Facebook 
para crear comunidades 
alrededor de tu marca. Pu-
blica contenido variado y 
utiliza Facebook Live para 
eventos en tiempo real.
• Instagram: Utiliza Ins-
tagram Stories y Reels 
para contenido efímero y 
videos cortos. Las colabo-
raciones con influencers 
pueden aumentar tu al-
cance y credibilidad.
• Twitter: Mantén tus 
tweets concisos y relevan-
tes. Usa hashtags rele-
vantes para aumentar la 
visibilidad y participa en 
conversaciones populares.
• LinkedIn: Publica con-
tenido profesional y artí-
culos de liderazgo de pen-
samiento. Utiliza LinkedIn 
Ads para dirigirte a profe-
sionales y empresas en tu 
sector.

6. Automatización y 
Eficiencia

Automatizar ciertas ta-
reas de marketing en redes 
sociales puede ahorrarte 
tiempo y esfuerzo, permi-
tiéndote centrarte en es-
trategias más creativas y 
de alto nivel.

El marketing en redes sociales ofrece a los 
emprendedores una plataforma poderosa para 
construir su marca, conectar con su audiencia y 
generar ventas.

Publica una mezcla de contenido, incluyendo imágenes, videos, infografías, blogs y stories.

Comprender quién es 
tu público objetivo es el 
primer paso.

Responde a los comenta-
rios, mensajes y mencio-
nes de tus seguidores.
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• Programación de Publi-
caciones: Herramientas 
como Buffer, Hootsuite 
y Later te permiten pro-
gramar publicaciones en 
múltiples plataformas 
desde un solo lugar.
• Automatización de 
Respuestas: Bots de 
mensajería como Man-
yChat pueden ayudarte 
a manejar consultas co-
munes y proporcionar 

respuestas instantáneas, 
mejorando la experiencia 
del cliente.
• Flujos de Trabajo Au-
tomatizados: Usa he-
rramientas como Zapier 
para conectar diferentes 
aplicaciones y automa-
tizar flujos de trabajo, 
como la publicación de 
nuevos blogs directa-
mente en tus redes so-
ciales.

Ejemplo Inspirador: 
El Caso de Glossier

Glossier, una marca de 
belleza fundada en 2014, 
es un excelente ejemplo de 
cómo el marketing en redes 
sociales puede impulsar el 
éxito de una startup. Glos-
sier ha utilizado Instagram 
de manera magistral, crean-
do una comunidad leal de 
seguidores a través de con-
tenido atractivo y auténtico.

• Contenido Generado 
por Usuarios: Glossier 
alienta a sus clientes a 
compartir sus experien-
cias con los productos en 
Instagram, generando una 
gran cantidad de conteni-
do auténtico y promocio-
nal sin costo adicional.
• Engagement Activo: 
La marca interactúa cons-
tantemente con sus segui-
dores, respondiendo a co-
mentarios y mensajes, lo 
que fomenta una relación 
cercana y leal.
• Estrategias de Influen-
cers: Colaboraciones con 
influencers clave han ayu-
dado a Glossier a ampliar 
su alcance y atraer a nue-
vos clientes.

El marketing en redes 
sociales ofrece a los em-
prendedores una platafor-
ma poderosa para construir 
su marca, conectar con su 
audiencia y generar ventas. 

Al utilizar las herra-
mientas adecuadas y aplicar 
estrategias efectivas, puedes 
maximizar el impacto de tus 
campañas y alcanzar tus ob-
jetivos de negocio. Ya sea a 
través de contenido atracti-
vo, publicidad segmentada, 
o una gestión activa de la 
comunidad, las redes socia-
les pueden ser el trampolín 
que tu startup necesita para 
alcanzar el éxito.

Monitorea el rendimiento de tus anuncios utilizando herramientas analíticas 
integradas. 

Movo iVlogger Vlogging 
Kit para iPhone

Es el compañero perfecto para los creadores de 
contenido que buscan iniciar su carrera en YouTu-
be. Compatible con Lightning, este kit completo in-
cluye accesorios esenciales para mejorar la calidad 
de tus videos. 

El trípode para teléfono te proporciona estabi-
lidad en todas tus tomas, mientras que el soporte 
para teléfono asegura tu dispositivo firmemente. 
La luz LED integrada ofrece una iluminación ópti-
ma para cualquier situación, mejorando la calidad 
visual de tus grabaciones. 

Además, el micrófono de escopeta captura au-
dio claro y profesional, eliminando el ruido de fon-
do. Ideal para vlogs, entrevistas y transmisiones 
en vivo, el Movo iVlogger Vlogging Kit es fácil de 
transportar y configurar, permitiéndote crear con-
tenido de alta calidad en cualquier lugar. Con este 
kit, tus videos destacarán por su profesionalismo y 
claridad, atrayendo a más seguidores y mejorando 
tu presencia en línea.

https://amzn.to/3KsjsCo
https://amzn.to/3KsjsCo
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Cada Aviso contiene un enlace de afiliado, lo que significa que ganaremos una comisión si compra a través de 
él. Los ingresos de los afiliados ayudan a respaldar todo nuestro contenido gratuito,

https://amzn.to/453Qnqd
https://amzn.to/453Qnqd
https://amzn.to/459sDRK
https://amzn.to/3V7v8zb
https://amzn.to/4e4vL5e
https://amzn.to/3V7v8zb
https://amzn.to/3V8IXgZ
https://amzn.to/4e8rJsL
https://amzn.to/3Vp8ILf
https://amzn.to/3X55Ap9
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Cómo montar según las últimas 
tendencias para lograr el Éxito

Una cafete-
ría de barrio 
puede ser 
una aventura 
emocionante 

y gratificante. La industria 
de las cafeterías ha evolu-
cionado significativamen-
te en los últimos años, con 
tendencias que van más 
allá de simplemente servir 
café. 

Si estás pensando en 
abrir una cafetería, es cru-
cial estar al tanto de las 
últimas tendencias para 
asegurarte de que tu ne-
gocio destaque y prospere. 
Aquí te presentamos una 
guía completa sobre cómo 
montar una cafetería de 
barrio siguiendo las ten-
dencias actuales.

CONCEPTO Y 
AMBIENTE

El primer paso es de-
finir el concepto de tu 
cafetería. Las cafeterías 
modernas no solo se cen-

La decoración juega un papel fundamental: piensa en muebles cómodos, iluminación 
cálida y elementos decorativos que reflejen la identidad de tu marca.
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Habilitar una cafetería 
de barrio puede ser 

una oportunidad 
emocionante y rentable, 

especialmente si se 
siguen las últimas 

tendencias en el sector. 
Desde la creación de 

un ambiente acogedor 
hasta la implementación 

de tecnología moderna 
y prácticas sostenibles, 

este artículo te guiará 
a través de los pasos 

clave para abrir y 
gestionar una cafetería 

que no solo atraiga a 
los clientes, sino que 
también los fidelice. 

Descubre cómo convertir 
tu sueño en realidad 

con consejos prácticos y 
ejemplos inspiradores de 

negocios exitosos.

tran en el café, sino en la 
experiencia completa del 
cliente. Crea un ambiente 
acogedor y único que in-
vite a las personas a que-
darse. La decoración jue-
ga un papel fundamental: 
piensa en muebles cómo-
dos, iluminación cálida y 
elementos decorativos que 
reflejen la identidad de tu 
marca. Puedes optar por 
un estilo vintage, minima-
lista, industrial o bohemio, 
según el público al que 
quieras atraer.

OFERTA DE 
PRODUCTOS

El café de alta calidad 
sigue siendo el protagonis-
ta, pero la diversidad en la 
oferta de productos puede 
marcar la diferencia. Con-
sidera incluir una variedad 
de cafés especiales, como 
cold brew, nitro coffee y 
opciones de origen único. 
Además, las bebidas alter-
nativas como el té matcha, 

el chai latte y las infusiones 
de hierbas están ganando 
popularidad.

No olvides los acompa-
ñamientos. Ofrecer paste-
lería artesanal, opciones 
veganas y sin gluten, y 
productos locales puede 
atraer a un público más 
amplio. La tendencia ha-
cia la alimentación salu-
dable sigue en auge, por lo 
que incluir opciones como 
bowls de açaí, ensaladas 
frescas y snacks nutritivos 
puede ser una excelente 
estrategia.

TECNOLOGÍA Y 
DIGITALIZACIÓN

La tecnología juega un 
papel crucial en la opera-
ción eficiente de una cafe-
tería moderna. Implemen-
ta sistemas de punto de 
venta (POS) que faciliten 
el proceso de pago y ges-
tión de inventario. Ade-
más, considera la creación 
de una app móvil para pe-

didos y pagos en línea, lo 
que no solo mejorará la ex-
periencia del cliente sino 
que también optimizará tu 
operación.

Las redes sociales son 
una herramienta pode-
rosa para atraer y fide-
lizar clientes. Mantén 
una presencia activa en 
plataformas como Insta-
gram, Facebook y TikTok, 
compartiendo contenido 
atractivo que muestre tus 
productos, el ambiente de 
tu cafetería y promociones 
especiales. Las colabora-
ciones con influencers lo-

cales también pueden au-
mentar tu visibilidad.

SOSTENIBILIDAD Y 
RESPONSABILIDAD

La sostenibilidad es 
una tendencia creciente en 
la industria de la cafetería. 
Los consumidores actua-
les son más conscientes del 
impacto ambiental de sus 
decisiones, por lo que im-
plementar prácticas sos-
tenibles puede atraer a un 
segmento significativo del 
mercado. Utiliza vasos y 
utensilios biodegradables 
o compostables, y fomenta 

Ofrecer pastelería artesanal, opciones veganas y sin 
gluten, y productos locales puede atraer a un público 
más amplio.

Las redes sociales son una herramienta poderosa para 
atraer y fidelizar clientes.
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el uso de tazas reutilizables 
ofreciendo descuentos a 
quienes las usen.

Además, considera es-
tablecer relaciones con 
proveedores locales para 
reducir la huella de carbo-
no y apoyar a la economía 
local. Incluir opciones de 
comercio justo y orgánico 
en tu menú también puede 
ser un gran atractivo.

EXPERIENCIA DEL 
CLIENTE

La experiencia del 
cliente es clave para el 
éxito de cualquier cafete-
ría. Capacita a tu personal 
para que brinde un servi-
cio amigable y eficiente. La 
personalización es tenden-
cia, así que intenta recor-
dar las preferencias de tus 

clientes habituales y sor-
préndelos con recomenda-
ciones personalizadas.

Organiza eventos y ac-
tividades que fomenten la 
comunidad, como noches 
de música en vivo, talleres 
de barismo o sesiones de 
lectura. Estas iniciativas no 
solo atraerán a más clientes 
sino que también crearán 
un sentido de pertenencia y 
fidelidad hacia tu cafetería.

ANÁLISIS Y 
ADAPTACIÓN

Una vez que tu cafetería 
esté en funcionamiento, es 
fundamental realizar un 
seguimiento constante de 
su desempeño. Utiliza he-
rramientas analíticas para 
monitorizar las ventas, los 
productos más populares y 

la satisfacción del cliente. 
Este análisis te permitirá 
identificar áreas de mejora 
y adaptarte rápidamente a 
las cambiantes preferen-
cias del mercado.

Recuerda que el éxito 
no llega de la noche a la 

mañana. La paciencia, la 
perseverancia y la capa-
cidad de adaptación son 
esenciales. Mantente in-
formado sobre las nuevas 
tendencias y no dudes en 
innovar y probar nuevas 
ideas.

Montar una cafetería 
de barrio exitosa requie-
re de una combinación de 
pasión, conocimiento del 
mercado y adaptación a 
las tendencias actuales. 
Siguiendo estos pasos y 
manteniendo el enfoque 
en la creación de una ex-
periencia única y acoge-
dora para tus clientes, po-
drás establecer un negocio 
próspero y querido en tu 
comunidad. ¡Manos a la 
obra y mucho éxito en tu 
emprendimiento cafetero!

Recuerda que el éxito no llega de la noche a la mañana. Capacita a tu personal para que brinde un servicio 
amigable y eficiente. 

La industria de 
las cafeterías ha 
evolucionado 
significativa-
mente en los 
últimos años, 
con tendencias 
que van más allá 
de simplemente 
servir café. 

Los avisos contienen un enlace de afiliado, lo que significa que ganaremos una comisión si compra a través de él. Los ingresos de los afiliados ayudan a respaldar todo nuestro contenido gratuito,

https://go.hotmart.com/D93506661K
https://go.hotmart.com/U93506713U?dp=1
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Organizador de Tazas y Condimentos Mind 
Reader, Estación de Café, Organizador de 
Mostrador, Cocina, Removedores, 33.02 x 
16.26 x 29.21 cm, Negro
SOBRE ESTE PRODUCTO

Material: Plástico
Solución de almacenamien-

to versátil: Este organizador de 
tazas y condimentos es perfecto 
para almacenar tazas, tapas y 
accesorios de café/té, pero tam-
bién se puede usar para organi-
zar otros condimentos o sumi-
nistros de oficina.

Organización eficiente de 
condimentos: El diseño de dos 
niveles del organizador permite 
ver y acceder fácilmente a los 
condimentos, ahorrando tiempo 
y esfuerzo en las mañanas agi-
tadas.

Elegante y ahorrador de es-
pacio: Con su diseño elegante 
y tamaño compacto, este orga-
nizador no requiere ensamblaje 
y se integra perfectamente con 
la mayoría de las decoraciones 
existentes, maximizando el es-
pacio disponible.

Duradero y fácil de limpiar: 
Fabricado en plástico durade-
ro, este organizador está hecho 
para durar y se puede limpiar fá-
cilmente con agua tibia y jabón 
suave, garantizando un uso pro-
longado.

Dimensiones óptimas: Mi-
diendo 33.02 cm de largo x 16.26 
cm de profundidad x 29.21 cm 
de alto, este organizador encaja 
perfectamente en el escritorio 
de la oficina o en la encimera de 
la cocina, proporcionando un al-
macenamiento eficiente sin ocu-
par demasiado espacio.

DESCRIPCIÓN DEL PRODUCTO

El Organizador de Tazas y 
Condimentos Mind Reader es la 
solución perfecta para mante-
ner tu estación de café o área 
de cocina organizada y libre de 
desorden. Diseñado para alma-
cenar tazas, tapas y diversos ac-
cesorios de café y té, este versá-
til organizador también es ideal 

para guardar otros condimentos o 
incluso suministros de oficina. Su 
diseño de dos niveles te permite 
acceder rápidamente a tus con-
dimentos, haciendo tus mañanas 
más eficientes.

Con un diseño elegante y com-
pacto, este organizador no solo 
ahorra espacio, sino que también 
se integra a la perfección con cual-
quier decoración existente, sin ne-
cesidad de ensamblaje. Fabricado 
en plástico resistente, asegura una 
larga durabilidad y es fácil de lim-
piar con agua tibia y jabón suave.

Las dimensiones del organiza-
dor (33.02 cm de largo x 16.26 cm 
de profundidad x 29.21 cm de alto) 
son ideales para cualquier espacio, 
ya sea en la oficina o en la cocina, 
proporcionando una solución de 
almacenamiento eficiente sin ocu-
par demasiado espacio.

CARACTERÍSTICAS CLAVE

Versatilidad: Ideal para ta-
zas, tapas, accesorios de café/
té, otros condimentos y sumi-
nistros de oficina.

Diseño de dos niveles: Facili-
ta el acceso rápido y la visibili-
dad de los condimentos.

Compacto y elegante: Maxi-
miza el espacio disponible y 
complementa la decoración.

Duradero: Plástico resistente 
que garantiza un uso prolongado.

Fácil limpieza: Se limpia fá-
cilmente con agua tibia y jabón 
suave.

Dimensiones optimizadas: 
33.02 x 16.26 x 29.21 cm, perfecto 
para cualquier encimera o escri-
torio.

Transforma tu estación de 
café y mantén todo en su lugar 
con el Organizador de Tazas y 
Condimentos Mind Reader, una 
adición imprescindible para 
cualquier cocina u oficina.

https://amzn.to/4bGA4SQ
https://amzn.to/4bGA4SQ
https://amzn.to/4bGA4SQ
https://amzn.to/4bGA4SQ
https://amzn.to/4bGA4SQ
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